DEBAT - MATERIALS PER A L'AULA

Proteccionisme o lliure comerc¢?

Un debat parlamentari sobre si obrir les fronteres comercials enriquix tothom o si l'’Estat

ha de protegir sectors estratégics i ocupacio nacional.

1. Guia del professor (moci6, cronograma i argumentari)
2. Full d'avaluacio
3. Targetes de postura (retallables)

4. Fitxa de preparacio de |I'alumne (fotocopiar)



GUIA DEL PROFESSOR

Proteccionisme o lliure comercg?
I El lliure comerg beneficia més la societat que el proteccionisme.

FORMAT DURADA AGRUPAMENT
parlamentario 50-55min  Dos equips + moderacio

Objectius
¢ Aplicar el principi d'avantatge comparatiu per a argumentar els beneficis del lliure comerg.
¢ |dentificar els efectes del proteccionisme sobre I'ocupacio, els preus i la competitivitat.

¢ Distingir entre els guanyadorsi els perdedors del comerg internacional a curti a llarg termini.

Conceptes clau: lliure comerg - proteccionisme - avantatge comparatiu - aranzel - globalitzacio -
balanca comercial

Encaix curricular

e Eco1BACH - U12 — Unitat central sobre globalitzacio, comerg internacional i Unio Europea —
encaixa directament amb la mocio.

e Eco 1BACH - U4 — Fonaments d'oferta i demanda i formacio de preus — base per a entendre
com el comerc¢ afecta els mercats.

¢ EDMN 2BACH - U3 — Analisi de I'entorn empresarial i estratégies davant la competéncia global
— perspectiva d'empresa davant I'obertura comercial.

Competéncies clau: CCL - CPSAA - CC

De quéva

Des que els economistes classics van formular el principi d’avantatge comparatiu, el lliure comerg s’ha
defensat com el motor del creixement i el benestar globals. Tanmateix, els aranzels, les quotesiles
subvencions continuen sent ferramentes habituals de politica econdmica. Darrere d'este debat hi ha
preguntes genuines: qui guanya realment amb I'obertura comercial? Protegir I'ocupacio industrial hui val
meés que els beneficis difusos que obté el consumidor? Hi ha industries tan estratégiques que no podem
deixar que la competéncia exterior les destrossi?

Argumentari

A FAVOR DEL LLIURE COMERC

e Avantatge comparatiu: cada pais guanya especialitzant-se. Quan cada economia produix allo
que fa relativament millor i intercanvia la resta, el volum total de béns disponibles creix per a tots.
Ricardo ho va demostrar amb dos paisos i dos béns; hui les cadenes de valor globals ho repliquen a
escala planetaria.



¢ Preus més baixos per als consumidors. Els aranzels actuen com un impost encobert sobre les
importacions: qui els paga en ultima instancia és el consumidor domestic, no I'exportador
estranger. L'obertura comercial ha reduit el cost de I'electronica, la roba i els aliments de manera
mesurable.

e Més varietatiinnovaci6. La competéncia exterior obliga les empreses nacionals a milloraro a
especialitzar-se en ninxols on sén millors; les que no ho aconseguixen alliberen recursos cap a
sectors meés productius.

¢ Interdependéncia com a fre als conflictes. Els paisos que comercien entre si tenen incentius per a
resoldre les disputes diplomaticament, no militarment. La integracio economica europea €s
I'exemple més citat.

A FAVOR DEL PROTECCIONISME

* Protegix I'ocupaci6 en sectors madurs. La desindustrialitzacio de regions senceres —conques
mineres, zones téxtils— no s’explica només per ineficiencia propia: també competixen amb paisos
on els salaris i els estandards ambientals son incomparablement més baixos. El lliure comerg
desplaca treballadors reals a costos socials alts.

¢ Lesindustries naixents necessiten temps per a competir. Un sector que encara no ha aconseguit
escala suficient pot ser destruit abans de madurar si s'enfronta des del principi a rivals consolidats.
L'argument de la industria naixent justifica una proteccio temporal fins que la corba d’aprenentatge
la faca competitiva.

e Sobiraniaiseguretat estratégica. La pandémia de la COVID-19 va mostrar els riscos de dependre
d’un unic proveidor exterior per a béns essencials com semiconductors, medicaments o equips
sanitaris. Tindre capacitat productiva propia en sectors critics no és ineficiéncia: és resiliéncia.

e Elcomerc no sempre és lliure ni just. Els grans exportadors utilitzen subvencions estatals,
manipulacio de divises i estandards distints per a guanyar quota de mercat. Respondre amb
aranzels pot ser I'inica ferramenta de negociacio efectiva.

Com es desenvolupa

o Preparacio en equips 12 min

Cada equip rep la seua postura, prepara 3-4 arguments i anticipa els del rival.

Torns d'obertura 8 min

Un portaveu per equip exposa la posicio (4 min cada un), sense interrupcions.

Replica 12 min

Torns alterns per a refutar el rival. Es valora respondre als arguments concrets, no repetir els propis.

Torn del public 8 min

L'alumnat no assignat a cap equip formula preguntes als dos portaveus.

Tancament 6 min



Cada equip resumix el seu millor argument en 2 minuts.

Debrief 8 min

El profe desfa el rol: qué diu I'evidéncia empirica sobre lliure comerg i desigualtat? Distingir
guanyadors i perdedors a curt i llarg termini.



FULL D'AVALUACIO
Proteccionisme o lliure comercg?

Grup / alumne: Data:

CRITERI

Qualitat dels arguments

Els arguments son pertinents, clars i connecten amb
conceptes economics com l'avantatge comparatiu o
els efectes sobre els preus.

cC

Us d'evidéncies

Recolza les afirmacions amb dades, exemples historics
0 comparatives entre paisos.

CPSAA

Capacitat de refutacio

Respon als arguments de I'equip rival en compte de
limitar-se a repetir els propis.
cc

Expressio oralitorns

S'expressa amb claredat, respecta els tempsi el torn
de paraula.

CCL
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TARGETES DE POSTURA - RETALLABLES

Repartiment de postures

El lliure comerg beneficia més la societat que el proteccionisme.

DEFENSEU ESTA POSTURA
A favor del lliure comerg

Obrir les fronteres millora I'eficiéncia global, abarateix els preus i amplia la varietat disponible
per a tots.

= retalla per aci

DEFENSEU ESTA POSTURA
A favor del proteccionisme

Sense barreres, I'ocupacio industrial i les industries naixents queden exposades a una
competéncia que no sempre és justa.

= retalla per aci



FITXA DE L'ALUMNE - ABANS DEL DEBAT

Preparo la meua postura

I Mocio: El lliure comerg beneficia més la societat que el proteccionisme.

La meua postura

Els meus 3 arguments (amb una evidéncia o exemple concret en cadascun):
1. Argument
Evidéncia
2. Argument
Evidéencia
3. Argument
Evidéncia

Una pregunta que li faré al grup rival:

Un argument de I'altre grup que hauré de refutar:

Notes durant el debat:
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