
D E B AT E  ·  M AT E R I A L E S  PA R A E L  AU L A

¿Proteccionismo o libre comercio?
Un debate parlamentario sobre si abrir las fronteras comerciales enriquece a todos o si el

Estado debe proteger sectores estratégicos y empleo nacional.

1. Guía del profesor (moción, cronograma y argumentario)

2. Hoja de evaluación

3. Tarjetas de postura (recortables)

4. Ficha de preparación del alumno (fotocopiar)



G U Í A D E L  P R O F E S O R

¿Proteccionismo o libre comercio?

El libre comercio beneficia más a la sociedad que el proteccionismo.

FORMATO

parlamentario
DURACIÓN

50-55 min
AGRUPACIÓN

Dos equipos + moderación

Objetivos

Aplicar el principio de ventaja comparativa para argumentar los beneficios del libre comercio.

Identificar los efectos del proteccionismo sobre el empleo, los precios y la competitividad.

Distinguir entre los ganadores y los perdedores del comercio internacional en el corto y el largo

plazo.

Conceptos clave: libre comercio · proteccionismo · ventaja comparativa · arancel · globalización ·

balanza comercial

Encaje curricular

Eco 1BACH · U12 — Unidad central sobre globalización, comercio internacional y Unión Europea
— encaja directamente con la moción.

Eco 1BACH · U4 — Fundamentos de oferta y demanda y formación de precios — base para

entender cómo el comercio afecta a los mercados.

EDMN 2BACH · U3 — Análisis del entorno empresarial y estrategias ante la competencia global

— perspectiva de empresa ante la apertura comercial.

Competencias clave: CCL · CPSAA · CC

De qué va

Desde que los economistas clásicos formularon el principio de ventaja comparativa, el libre comercio se ha

defendido como el motor del crecimiento y el bienestar globales. Sin embargo, los aranceles, las cuotas y las

subvenciones siguen siendo herramientas habituales de política económica. Detrás de este debate hay

preguntas genuinas: ¿quién gana realmente con la apertura comercial? ¿Proteger el empleo industrial hoy

vale más que los beneficios difusos que obtiene el consumidor? ¿Existen industrias tan estratégicas que no

podemos dejar que la competencia exterior las destruya?

Argumentario

A FAVOR DEL LIBRE COMERCIO

Ventaja comparativa: cada país gana especializándose. Cuando cada economía produce lo que

hace relativamente mejor e intercambia el resto, el volumen total de bienes disponibles crece para

todos. Ricardo lo demostró con dos países y dos bienes; hoy las cadenas de valor globales lo

replican a escala planetaria.



Precios más bajos para los consumidores. Los aranceles actúan como un impuesto encubierto

sobre las importaciones: quien los paga en última instancia es el consumidor doméstico, no el

exportador extranjero. La apertura comercial ha reducido el coste de la electrónica, la ropa y los

alimentos de forma medible.

Mayor variedad e innovación. La competencia exterior obliga a las empresas nacionales a

mejorar o a especializarse en nichos donde son mejores; las que no lo logran liberan recursos

hacia sectores más productivos.

Interdependencia como freno a los conflictos. Los países que comercian entre sí tienen

incentivos para resolver las disputas diplomáticamente, no militarmente. La integración económica

europea es el ejemplo más citado.

A FAVOR DEL PROTECCIONISMO

Protege el empleo en sectores maduros. La desindustrialización de regiones enteras —cuencas

mineras, zonas textiles— no se explica solo por ineficiencia propia: también compiten con países

donde los salarios y los estándares ambientales son incomparablemente más bajos. El libre

comercio desplaza a trabajadores reales a costes sociales altos.

Industrias nacientes necesitan tiempo para competir. Un sector que aún no ha alcanzado escala

suficiente puede ser destruido antes de madurar si se enfrenta desde el principio a rivales

consolidados. El argumento de la industria naciente justifica protección temporal hasta que la

curva de aprendizaje la haga competitiva.

Soberanía y seguridad estratégica. La pandemia de COVID-19 mostró los riesgos de depender de

un solo proveedor exterior para bienes esenciales como semiconductores, medicamentos o

equipos sanitarios. Tener capacidad productiva propia en sectores críticos no es ineficiencia: es

resiliencia.

El comercio no siempre es libre ni justo. Los grandes exportadores utilizan subvenciones

estatales, manipulación de divisas y estándares distintos para ganar cuota de mercado. Responder

con aranceles puede ser la única herramienta de negociación efectiva.

Cómo se desarrolla

Preparación en equipos 12 min

Cada equipo recibe su postura, prepara 3-4 argumentos y anticipa los del rival.

0

Turnos de apertura 8 min

Un portavoz por equipo expone la posición (4 min cada uno), sin interrupciones.

0

Réplica 12 min

Turnos alternos para refutar al rival. Se valora responder a los argumentos concretos, no repetir los

propios.

0

Turno del público 8 min

El alumnado no asignado a ningún equipo formula preguntas a ambos portavoces.

0



Cierre 6 min

Cada equipo resume su mejor argumento en 2 minutos.

0

Debrief 8 min

El profe deshace el rol: ¿qué dice la evidencia empírica sobre libre comercio y desigualdad? Distinguir

ganadores y perdedores a corto y largo plazo.

0



H OJA D E  E VA LUAC I Ó N

¿Proteccionismo o libre comercio?

Grupo / alumno: Fecha:

CRITERIO 1 INICIO 2 EN

PROCESO

3 BIEN 4

EXCELENTE

Calidad de los argumentos

Los argumentos son pertinentes, claros y conectan con

conceptos económicos como ventaja comparativa o
efectos sobre precios.

CC

Uso de evidencia

Apoya las afirmaciones con datos, ejemplos históricos o

comparativas entre países.

CPSAA

Capacidad de refutación

Responde a los argumentos del equipo rival en lugar de

limitarse a repetir los propios.

CC

Expresión oral y turnos

Se expresa con claridad, respeta los tiempos y el turno

de palabra.

CCL

Observaciones:



TA RJ E TAS  D E  P O ST U R A ·  R E C O RTA B L E S

Reparto de posturas

El libre comercio beneficia más a la sociedad que el proteccionismo.

DEFENDÉIS ESTA POSTURA

A favor del libre comercio

Abrir las fronteras mejora la eficiencia global, baja precios y amplía la variedad disponible

para todos.

✂ recorta por aquí

DEFENDÉIS ESTA POSTURA

A favor del proteccionismo

Sin barreras, el empleo industrial y las industrias nacientes quedan expuestos a una

competencia que no siempre es justa.

✂ recorta por aquí



F I C H A D E L  A LU M N O  ·  A N T E S  D E L  D E B AT E

Preparo mi postura

Moción: El libre comercio beneficia más a la sociedad que el proteccionismo.

Mi postura

Mis 3 argumentos (con una evidencia o ejemplo concreto en cada uno):

1. Argumento

Evidencia

2. Argumento

Evidencia

3. Argumento

Evidencia

Una pregunta que le haré al grupo rival:

Un argumento del otro grupo que tendré que refutar:

Notas durante el debate:
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